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LA CAIXA
> Seguro de crédito para
operaciones individuales

La Caixa ha empezado a comercializar
un producto tnico en el mercado asegu-
rador basado en una péliza que permi-
te cubrir la insolvencia de operaciones
individuales. Este producto permite [ T
que el cliente asegure aquella opera- T
cion de venta que realmente desea sin Sede de La Caixa
necesidad de contratar una poliza glo-

bal. El producto, asimismo, se ofrece junto con el servicio
de opinion de crédito (@ Rating), que facilita conocer el
riesgo comercial recomendado de sus compradores y ayu-
da a establecer la politica de crédito comercial.

CAIXA MANRESA
" Tres proyectos obtienen el
premio Emprenedors 2005

El premio Emprenedors Caixa Manre-
sa 2005, que fomenta el espiritu em-
prendedor, ha sido otorgado a los pro-
yectos Davantis, que propone un soft-
ware inteligente de seguridad y videovi-
gilancia; a Solutions, Design to Innova- -
te, un sistema de soluciones de disefio Valenti Roqueta
industrial para la innovacién empresa-

rial, y a Hydrometereological Innovate Solutions, aplica-
ciones informaticas para la toma de decisiones en meteoro-
logia. Caixa Manresa, presidida por Valenti Roqueta, con-

cede a los ganadores un premio de 6.000 €. — Redaccién
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CATALANA OCCIDENTE
Aumento de ingresos del 11% y de los
resultados del 23% hasta el tercer trimestre

El Grupo Catalana Occidente ha registrado un volumen
total de ingresos, al cierre del tercer trimestre, de 1.637
millones de euros, con un incremento del 11,5 % respecto
al mismo ejercicio del afio anterior. De esta cifra, 1.477
millones corresponden a ingresos por primas de seguros y
aportaciones a planes de pensiones y fondos de inversion,
con un incremento del 10,5%, destacando el conjunto de
los ramos de vida incluyendo aportaciones, con un incre-
mento del 24,6% y los productos multirriesgo, con un au-
mento del 12, 24%. Los resultados del grupo consolidado
ascienden a 144 millones de euros, frente a 116 millones
del afio anterior, lo que supone un aumento del 23,6%.

LA FIRMA DISENA TODO TIPO DE PRODUCTOS CON CHOCOLATE

Xocoa abrira ocho tiendas en el 2006

PATRICIA SERRANO

Barcelona

ocoa, empresa que disefia y pro-

duce articulos relacionados con

el chocolate, prevé abrir entre

ocho y diez tiendas en el proxi-
mo afio. Segin Marc Escursell, socio funda-
dor de la compaiiia, antes de que termine el
afio inaugurara otros dos establecimientos,
uno en Gironay otro en la provincia de Bar-
celona.

Los Escursell son maestros pasteleros
desde hace mas de un siglo, cuando en
1897 abrieron su primera pasteleria en la
Barceloneta. En 1994, la cuarta generacion
de la familia, los hermanos Marc y Miquel,
decidieron dar un cambio radical al nego-
cio familiar e inauguraron su primera tien-
da Xocoa —un establecimiento que vende
Unica y exclusivamente productos de cho-
colate— en la calle Petritxol de Barcelona,
“una de las vias urbanas clasicas de tradi-
cion chocolatera”, afirma Marc Escursell.
A partir de entonces Xocoa —nombre que
une la xocolata catalana con el cocoa in-
glés— inicia su expansion por Catalunya,
donde cuenta con nueve establecimientos,
siete en Barcelona, uno en Granollers (Va-
11es Oriental) y otro en Lleida; y hace su pri-
mera incursion en Madrid. Segin Escur-
sell, el reto es ampliar su presencia interna-
cional distribuyendo sus productos en mas
paises —actualmente exporta sus chocolates
aJapodn, Suecia, Francia, Inglaterra y Cana-
da-y abriendo tiendas a partir del 2007.

El cambio, hace cuatro afios, de la ima-
gen corporativa de la firma ha servido de
gran impulso en esta expansion. Esta reno-
vacion fue un paso importante, afirma
Marc, que consiguid dotar a Xocoa de la
“frescura, innovacidn y calidad” de los mas
de 400 productos que idea y produce —trein-
ta tipos de tabletas, de bombones y de
snacks, turron, cerveza, té, fondue, velas,
perfumes, jabon, vinos, camisetas, musica,
incienso, lotes de regalo, etcétera— con el
chocolate como ingrediente indispensable.
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MARC ARIAS

Marc Escursell, director comercial de Xocoa

La tradicion chocolatera
de los Escursell se remonta
a mds de un siglo: ahora
amplian su obrador €@

Inicialmente la firma establecid su cen-
tro de produccién en Cardedeu (Valleés
Oriental) pero recientemente ha traslada-
do su obrador a una nave mas amplia en la
poblacién vecina de Llinars del Vall¢s. Es-
tas nuevas instalaciones de 800 metros cua-
drados han supuesto una inversién de mas
de 400.000 euros.

Cada temporada la compaiiia, siempre
preocupada por innovar y generar expecta-

cidn entre su clientela, crea nuevos inven-
tos con su materia prima, el chocolate. Ahi
van algunas: gominola de frambuesas baia-
da con chocolate blanco y yogur, turrén de
chocolate con vino de Somontano, snack
de té verde japonés, tabletas con oro comes-
tible de 23 kilates o con ingredientes impen-
sables que deben consumirse “preferente-
mente antes de que se acaben”, entre otros,
son productos dignos de un gourmet que la
firma hace “accesibles a todos los bolsi-
llos”, asegura el socio fundador. Escursell
adelanta que estas Navidades los estableci-
mientos de la firma van a crear polémica
—tanto en la calle como dentro de las mis-
mas tiendas— con su nueva campana, pero
no quiere dar mas detalles. Asi es como Xo-
coa genera expectacion.e®

ACUERDO DE LAS CAMARAS PARA
EMPRESAS DE ALTA TECNOLOGIA

La Cambra de
Barcelona colabora
con la de Bangalore

ALBERT GIMENO

Enviado especial

BANGALORE. - Los empresarios que han
acudido al puente empresarial que se celebra
esta semana en India quieren cerrar acuerdos
de colaboracidén con empresas indias cuanto
antes. Por ello, el presidente de la Cambra de
Comerg de Barcelona, Miquel Valls, firma hoy
un acuerdo de colaboracién con la Camara de
Comercio de Bangalore mediante el cual am-
bas instituciones trataran de acelerar y fomen-
tar los contactos entre empresas con el objetivo
de conseguir los pri-
meros resultados en
un plazo no superior
a tres meses.

El acuerdo afectara
esencialmente a em-
presas de alta tecnolo-
gia, en especial aque-
1las que basan su pro-
duccidén en elementos
de software. Durante
el seminario que se ce-
lebro ayer en la capi-
tal tecnoldgica de la
India ya se establecie-
ron contactos con em-
presas catalanas que
tienen visos de desembocar en acuerdos de co-
laboracién. El encuentro bilateral del puente
entre Barcelona y la India se produjo en el mar-
co de la inauguracidn de la octava edicion de la
feria IT, el certamen de la industria tecnoldgi-
ca con mayor renombre en Asia. El alcalde de
Barcelona, Joan Clos, asi como el embajador
de Espafia en India, Rafael Conde, el teniente
de alcalde, Jordi Portabella, y el presidente de
la sociedad 22 arroba, Miquel Barceld, repre-
sentaron a Barcelona ante un selecto grupo de
empresarios tecnoldgicos indios.®
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Banco Sabadel

ActivoBank

No haga oidos s
las ventajas del

ordos a
Deposito

de rentabilidad
a 2 anos
¥y 1 dia

Activo Fiscal 2,75%

Invierta 15.000 euros, a un plazo de 2 afos y 1 dia,
en el Deposito Activo Fiscal 2,75%* conservando
todo su capital, con liquidez inmediata y un reproductor
de MP3 iPod, de regalo.

del capital,
garantizado

wn
*Depdedlo @ plaro 0 2 afe y 1 die. 2,75% TAE [2,79% =
nomingl anual) con cobio de Interssas &l vencmianto, En de ahorro o
cast o8 cencelacsdn anticipada de su depdsito, &ste ae u a
remunererd & 1,75% TAE (1,76% nominal anuall. Importe fiscal =
MM y minimo dal depdaito: 15,000 suros 1
Oferta vilida Gnk ibe para llent L] ) E
de ActivoBank®, -

Contratelo llamando al 902 999 560

& ActivoBank es una marca registrada de Banco de Sabadell, 5.4.




