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Rafael Sanchez Diezma, director de Hyds, empresa molt vinculada a la Universitat Politdcnica de Catalunya B8 CRISTINA CALDERER

Hyds innova en eines
de previsio de la pluja

RECERCA - La nova empresa es constitueix a partir del Grup de Recerca Aplicada
en Hidrometeorologia (GRAHI) de la UPC AIGLIA - La firma dissenya solucions
per a problemes com ara quantificar recursos i impactes i anticipar riscos

Jordi Garriga
BARCELONA

ameteorologia ha gua-
nyat una importancia

soctals gue ha esdevin-
gut una oportunitat de

negooi, corm dermostra la proposta
! cerca amb la xarxa de radars del
Servei Meteorologic de Catalunya :
i (SMC), gracies ala qual va disse-

| nyar algorismes per dotar de més
¢ precisid el radar a Phora de, per

i exemple, oferir dades de previsio
! d'mundacions. Aquests algoris-

i mes, concebuts a partir de Pes-

i tructura de ia plujs, determinen.

i guina intensitat tindra laphga a

¢ gurt termnini, “fet que pot ser

de Yempresa Hyds, que obre el

mercaé de solucions per preveure |

com es comporiarala pluja.

Aguesta spineoff, engendrada
al si del Grup de Recerca Aplica-
da en Hidrometeorologia
{GRAHI} de la Universitast Poli-
técnica, va sorgir “guan ens vam
adonar que, després de set anys
fent transferéneia tecnologica,
havien aparegut tot un seguit
d'eines gue podien tenir un mer-
cat potencial”, expliea ¢l director
de ia nova empresa, Rafael Sdn-
chez Diezma,

Algorismes

Estant al servei d’institucions o
empreses, el GRAHE ka anat des-
envelupant algorismes i odels
hidroiogics i meteorolégics inte-
grats que han servit per descriu-

re la phyja i les seves conseqiidnei- |

es: “Quanta pluja cau, com s'es-
corre, quin és el cabal del riu a
gualsevol punt de la seva conea,
at0.”, explica Sanchez Diezma.
En suma, latasca de Hyds és con-
tinuar dissenyant, en el camp de

: lempresa, solucions per a proble- |
i mes com ara la quantificaci6 de
i rpeursos, estimacit i anticipacié
| derises, previsid i presa de decisi- ¢
! ongilz quantificacié d'impactes.
tal entre los necessitats | ’

¢ Elsradars

i Peralevelucié del que ara és

Hyds, ha estat cabdal ia seva re-

| molt interessant per a Proteceid
i Civil o 'Agéncia Catalana de

¢ I'Aigua (ACA) per posar en marxa
¢ el sens plans demergdnoia’,

i Aquestes solucions permeten

! avangar com s'acumula Ia phija

i en un ltoe determinat mitja hora

i abans gue es produeixi el fot.

Aquesta sojucié també ha estat

i adoptads per Adasa, de! grup
i Agbar, que I'ha adaptat a la seva

potabilitzadora de Sant Joan

i Despi per preveure quan Paigua

¢ dal riu arrossegard elements con-
! tasninaxnts superficials a eausa de
¢ Japhuin, Bl dispositinli déna

i marge per passar & utilitzar ai-

i gies dels pous, Una aléra expert-

éngia recent ha tingut Hoo al cre-

: mallera de Moniserrat, peral qual
: Hyds ha dissenyat un produete

per preveure quan es pot inondar

. laplaga delestacié acausadeles
¢ pluges, i aturar el servei ambun
i marge adequat de temps,

En aguesta aventura empresa-

| rial que va comengar at juny, |
i Hyds vol “mostrar el seu saber for ¢
reconegut com a grup de recerca, |
! batlar en el desenvolupament i
i perfeccionament dels seus pro-
| duetes, atés gue “no som una

i consultoria gue ofereix serveis,

i que ha arribat a ser capdavanter
: ala UE". E seu proposit és crear
¢ estandards per als mercats de

| Llatinoamérica, Asia o els EUA,

| aquest {ltim “un mercat especial- |
i ment interessant, donat que esta
: pobert de xarxes deradarsihiha |

- L'objectiu de lanova

- empresa s aConseguir en

- el termini de cinc anys un
im

ilid d'euros de negoci

¢ accés lliure a les dades en temps
: real, Sha creat fot un sector

i d'empreses que intenten treure’n
¢ unvalor afegst”, diu el director de

| Hyds.

L'empresa, gue ha iniciat el

| seu finangament amb 100.000
: euros de capital concepte i

¢ 100.000 més dinversors, ja ha
! vist com se H acostaven empreses |
i del sector de Vaigua amb proposi-
: gions difieils de rebutjar, “perd

i nosaltres no volem acabar sent

un simple departament téenic”,

i explica, Sanchez Diezina, que té

i molt olar que “cal anar amb

| gompte de no assumir determi-

| nats projectes que superin la nos-
i tra estructura i que ens farien

! morir d'éxit”,

Lestratégia de Hyds és dedi-
car-se 4 tasques de dimensions
rannables i al mateix temnps tre-

sind que tenim un producte

! propi”, aclaveix Sanchez Diezma.

. Mercat variat
| Hyds, que es proposa arribar en
| oine anys a un volum de negeci
! d'un milié d’euros, té tot un ven-
i tall de ninxols de mercat que pot
i gonrear, des d'agéncies plibls-
i gques de I'aigua o cenfederacions
| hidrograficques fins a depurado-
| res, comunitats de regants, ports
! i altres possibilitats més curie-

ses, com ara eamps de golf i pis-

! yos d’esqui, que també poden

. tonir la necessitat de preveure la
i pluja olanes amb temps per |
i poder informar els usuaris, Perd
¢ el més imporsans, com diu San-

i cher Diezma, éa seguir treba-

ilant “per donar encara més fia-

. bilitat als nostres models hidro-
| iogies i meteorologics™. B




